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ANTES DE FIN DE ANO LA ENTIDAD APORTARA LOS RECURSOS A PYMES AGROINDUSTRIALES, DE TECNOLOGIA Y SERVICIOS

Fondo de capital de riesgo
se apresta a colocar US$10:

Prospéritas promete
un retorno de entre 10%
y 25% para una inversion
de por lo menos 10 afos

ntes de fin de afo la pri-

mera administradora de

fondos de capital de riesgo
de Uruguay, Prospéritas Capital
Partners, utilizara parte de los US$
10 millones que prevé terminar
de reunir en las proximas semanas
para concretar el primer crédito a
una pequefia y mediana empresa
(pyme) uruguaya y asesorarla en
materia de gerenciamiento, segiin
revel6 a El Observador uno de los
socios activos de dicho fondo, Vic-
tor Zerbino.

“Hemos analizado el caso de
unas 50 empresas y unas 20 tienen
un gran potencial de ser financia-
das”, afirmoé Zerbino, quien explico
que las areas a las que Prospéritas
Capital Partners apuntard seran
tecnologia, servicios y agroindus-
trias. Los socios activos de ese fon-

Victor Zerbino

«El 25% de las
empresas que cotiza
en la bolsa de Estados
Unidos empezaron
funcionando con
fondos de capitales de
riesgo a largo plazo»

do esperan obtener rentabilidades
de entre 10%y 25% en dolares, a un
plazo de entre 10 y 12 afos, dijo
Zerbino.

El monto total del fondo esta
compuesto por un aporte de US$ 5
millones del Fondo Multilateral de
Inversiones del Banco Interameri-
cano de Desarrollo, entidad que
también participa en otros 34 fon-
dos de venture capitalen el resto de
los paises de Ameérica Latina. La
Corporaciéon Andina de Fomento
también hizo un aporte de capital
de US$ 750.000.

El resto de capital, hasta com-
pletar los US$ 10 millones, lo apor-
taran inversores privados, que fi-
nalmente serdn entre 12 y 15,
estimo6 Zerbino. Antes de fin de aflo
se prevé que se integraran al fon-
dolos US$ 1,2 millones que restan
para completar los US$ 10 millo-
nes, “cerrarlo” y comenzar a asig-
nar los recursos.

En este tipo de negocios, el
aporte de capital es un requisito
necesario pero no suficiente para
ser socio. Es que para que los pri-
vados participen del proyecto no
s6lo es necesario que aporten una

significativa suma de dinero, si-
no también que deban tener co-
nocimiento sobre el negocio, ex-
plico Zerbino.

Los fondos de capital de riesgo
son, por lo general, de vida limita-
da y tras la maduracion del pro-
yecto se realiza una venta directa
o una apertura publica de su pa-
quete accionario (poco frecuente
en paises en desarrollo como Uru-

guay). “En el caso de una venta a un
tercero, es habitual que el fundador
de la empresa y el inversor vendan
sus acciones al mismo tiempo, por
lo cual es importante que usted,
como fundador o duefo esté con-
cientizado de esta opcion, y esté
dispuesto a vender su empresa (o
de lo contrario recomprar las ac-
ciones del inversor)”, informa Pros-
péritas Capital Partners a los po-

tenciales inversores en su sitio de
Internet.

REQUISITOS. Este tipo de modalidad
de financiamiento, que promete
una elevada rentabilidad, pero que
también incursiona en un alto
riesgo, estara focalizado a com-
panias que ejerzan la mayoria de
sus negocios en o desde Uruguay,
que ocupen menos de 100 emple-

ados y que tengan una factura-
cion anual que no sea superior a
US$ 5 millones.

Otra de las condiciones que exi-
gen a las firmas demandantes de
recursos es que tengan un claro
sesgo exportador dado que quie-
nes apuestan a esos emprendi-
mientos esperan “un crecimiento
anual superior al 25%” de los mis-
mos, seglin consta en el sitio web
de la empresa.

El aporte de capital que hara el
fondo estara en el rango de entre
US$ 300.000 y US$ 1,5 millones. A
su vez, no mas del 10% de ese fon-
do “puede ser invertido” en com-
panias como “capital semilla” (fir-
mas con una facturaciéon menor a
US$ 100.000 por afo). «




