CAPITAL DE RIESGO APUESTA A INVENTO URUGUAYO

rospéritas Capital Pariners SRL, en

su calidad de administradora

de Uruguay IVG-1Partners LP (el
"Fondo") anuncid la concrecion de una
inversion de US$ 700.000 en Hidden-
bed, empresa uruguaya fundada en el
afno 2003 gue desarrolla y comercializa
una linea de productos mobiliarios ba-
sada en un mecanismo que tiene pa-
tentado el movimiento de los mismos
para fa optimizacion del espacio.

_ Industrias del 's'oftw'ére" :
. :y audiovisual se unen
para ganar mercados

‘a Camara Uruguaya de Tecnologlas '
dela lnformacmn (CUTHy ta Cama- -
a Audiovisual del Uruguay (CADUY; .
ftrmaron unconvenio de cooperacién
‘-estrateglca para‘él desarrcllo de nego-
clos conjuntds y para potenciar el creci- - .
’ mlento de dos ‘de los sectores.con ma- | -,
or cremmzento dela economla nacronal .

Durante sus primeros afios de vida, la
empresa logrd firmar diversos contra-
tos para la distribucion de sus produc-
tos en mas de 10 paises en cuatro con-
tinentes.

El aCU_e‘rd(_)_. -b'u_sca 'aprovgch'a_r e 'prof
. besode convergencia digital; inicialmen--

: te tecnologmo que abre el camino &
o Nuevas ‘audiencias y nuevos mercados
- a'través de los canales tematicos ofre- -

. Gidos por las plataformas digitales, por’

18’ televisian digital terrestre, la televi-
- sn::n por cable, por Intemety por telefo-' :
: nos celulares

Hiddenbed tiene representantes o
distribuidores en Estados Unidos, Cana-
da, Brasil, Escocia, Dinamarca, Holan-
da, Luxemburgo, Alemania, Singapur,
Japbn v Corea.

En lo que se refiere a sus productos,
en un pringipio Hiddenbed desarrolld
una "cama-escritoric" que permite a los
usuarios aprovechar el espacio que
ocupa una cama mientras no es usada,
transformandofa en un esctitorio, £} pro-
ducto se encuentra inciuido en la cate-
goria de "optimizacion de espacios”,
pero sus atributos en conjunto-no se en-
cuentrar en ningln otro tipo de mueble.

Ambbs"seéfnore'sj:son complementa-
-~ 1i08-Son ihdustrias donde el principal -
capltal es ia cabeza de fa gente y lo que .
" “es capaz de producir', dijo Alvaro Lamié, "
presidente de Cutl, "Debemos preocu-
o parhos par unir esfuerzos y Ao por com- -

- petlr entre nosotros; nuestro mercado
€5 &l mundo, ¥ es alli adonde tenemos : .
' ue apostar" agrego.

Recientemente, la empresa se dio a
conocer mundialmente a-través de di-
versos medios, por ejemplo ha apareci-
do en el programa inglés "60 Minute
Makeover" del canal "People and Arts"
en el cual se realizan transformaciones de
diversas habitaciones dentro de una casa.  miento de estos espacios. El objetivo de
Asimismo, en 2007, un modelo de Hidden-  nuestra inversién es permitirle a la empre-
bed fue expuesto en un espacio de innova-  sa capitalizar en esta oportunidad y ex-

; De acuerdo con. Pab[o Arriols, preS|-
'dente de GADU, en el surgtmlento der
esa orgamzamon "se entendid como
L pnorltana y estrateglca la vinculacién
“con Cuti, para aprender del camino que. -
a recorrido v aprovechar {as.oportuni-. -
ades de negocio gue Ia convergencna )

ciones para ahotro de pandirse internacio- dlgltal plantea"
espacio en el programa nalmente". : :
de Oprah Winfrey en los Recientemente, la empresa ) Se estlma que en Uruguay emsten T
Estados Unidos. se dio a‘conocer mundialmente - Por su parte, Maria Eunas 350 empresas de Tl con exporia-
a través de diversos medios, Teresa Mendaro, geren- fcuones de casl USD 190 millones en. |
Rodolfo Oppenheimer, por ejemplo ha aparecido en te general de Hidden- 2007, lo cual tbica al pais como urie de
socio de Prospéritas Ca- @l programa inglés "60 Minute bed, afirmé: "Esta inver- “los phincinaies produciores de Software .
pital Partners afirma: Makeover" del canal "People sidn nos permitira esca- #0S PrNcipales produc o '
"En un mundo dende jas and Arts". lar la empresa de forma e la region.“También :se reconoce |a . -
- e . ‘existencia de mas de 200 firmas en et !
ciudades grandes estan : acorde a la oportuni- : ; ’

“sector audiovisual, con un nivel de fac-
AUracién que se sitGa por encima del de © -
f;ndustrlas tradlctonales como Ia vestl— :
‘menta. Fuente: CUTI = ’

creciendo en su concentracion, y los espa-  dad, ampliando nuestra capacidad de pro-
cios disponibles para vivienda son cada  dugcion y distribucién, aprovechando asi la
vez mas reducidos, el mecanismo paten- = alta visibilidad que el producte ha logrado
tado por Hiddenbed presenta una excelen-  en fos mercados mundiales en los ditimos
te oportunidad para un mejor aprovecha-  tiempos".s

18| COE, Octubre de 2008




